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Le marketing par courriel, également appelé emailing, reste un outil incontournable pour les spécialistes 
du marketing, les gestionnaires de petites entreprises, les coachs et les consultants.
Dans ce cours, vous apprendrez les bases de la planification, de la création et de l'exécution de 
campagnes d'emailing réussies.

• Établir un contact avec un plus grand nombre de prospects et de contacts.
• Accroître l'influence et la portée de votre entreprise grâce à l'emailing.
• Analyser les différentes applications du marketing par courriel.
• Sélectionner une stratégie de campagne adaptée à vos objectifs.
• Appliquer une stratégie de campagne définie de manière efficace.
• Suivre et analyser les résultats d'une campagne d'emailing pour l'optimiser.

Les méthodes utilisées incluent un tutorat pédagogique en ligne, des exercices de mise en situation 
répétée, des tâches pratiques et des outils d'analyse. Les apports méthodologiques sont illustrés par des 
exemples, puis appliqués dans des situations réelles pour favoriser un apprentissage efficace.
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PROGRAMME

13. VENTE MARKETING DIGITAL

CERTIFICATION
Formation email marketing

• Introduction
• Effectuer les paramètrages techniques
• Entretenir une base de données email
• Rédiger ses emails
• Maîtriser les 3 types d'emailing
• Conclusion

9 HEURES


