13. VENTE MARKETING DIGITAL

E-LEARNING 1 HEURE

CERTIFICATION

Générer des leads

PRESENTATION & OBJECTIFS

Cette formation sur la génération de leads propose une approche compléte, allant des bases jusqu’aux
techniques avancées telles que le réseautage ou la participation a des salons professionnels. Grace a
des exercices pratiques et des conseils stratégiques, les participants seront en mesure d'optimiser leur
prospection et de dépasser leurs objectifs commerciaux.

+  Comprendre les principes fondamentaux de la génération de leads.

+ Maitriser les techniques de ciblage de marché pour une prospection efficace.

+ Développer des compétences en fixation d'objectifs pour améliorer les performances.

« Acquérir des stratégies concretes pour réseauter efficacement dans une logique de génération de
leads.

METHODES

Les méthodes utilisées incluent un tutorat pédagogique en ligne, des exercices de mise en situation
répétée, des taches pratiques et des outils d'analyse. Les apports méthodologiques sontillustrés par des
exemples, puis appliqués dans des situations réelles pour favoriser un apprentissage efficace.

PROGRAMME

Exercice préparatoire

Cibler votre marché

Le tableau de bord des clients éventuels
Fixer des objectifs

Réseautage

Parler en public

Salons professionnels

Regagner des comptes perdus
Réchauffer le démarchage

La regle 80 -20

Ce n'est pas seulement un jeu de chiffres
Aller au-dela des attentes
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