
E-LEARNING 

PRÉSENTATION & OBJECTIFS

MÉTHODES

ADMISSION COÛT FORMATIONVOIES D’ACCÈS RYTHME

Cette formation sur la génération de leads propose une approche complète, allant des bases jusqu’aux 
techniques avancées telles que le réseautage ou la participation à des salons professionnels. Grâce à 
des exercices pratiques et des conseils stratégiques, les participants seront en mesure d’optimiser leur 
prospection et de dépasser leurs objectifs commerciaux.

• Comprendre les principes fondamentaux de la génération de leads.
• Maîtriser les techniques de ciblage de marché pour une prospection efficace.
• Développer des compétences en fixation d’objectifs pour améliorer les performances.
• Acquérir des stratégies concrètes pour réseauter efficacement dans une logique de génération de 

leads.

Les méthodes utilisées incluent un tutorat pédagogique en ligne, des exercices de mise en situation 
répétée, des tâches pratiques et des outils d'analyse. Les apports méthodologiques sont illustrés par des 
exemples, puis appliqués dans des situations réelles pour favoriser un apprentissage efficace.

Admission en 
continu.

• Statut salarié.e
• Demandeur 

d’emploi
• Eligible CPF

Entrée et sortie 
permanante

Contact :

contact@cifep.fr
04 80 81 98 30

CIFEP Chambéry
256 rue François Guise

73000 Chambéry

www.cifep.fr

PROGRAMME

13. VENTE MARKETING DIGITAL

CERTIFICATION
Générer des leads

• Exercice préparatoire
• Cibler votre marché
• Le tableau de bord des clients éventuels
• Fixer des objectifs
• Réseautage
• Parler en public
• Salons professionnels
• Regagner des comptes perdus
• Réchauffer le démarchage
• La règle 80 - 20
• Ce n'est pas seulement un jeu de chiffres
• Aller au-delà des attentes

1 HEURE


