
E-LEARNING 

PRÉSENTATION & OBJECTIFS

MÉTHODES

ADMISSION COÛT FORMATIONVOIES D’ACCÈS RYTHME

Optimisez votre stratégie de vente en ligne grâce à cette formation concrète et orientée résultats.
Explorez les étapes clés du social selling – de la recherche de prospects à la création de relations 
durables, en passant par le partage de contenu pertinent.
Adaptez ces techniques à votre petite entreprise pour maximiser votre impact dans un environnement 
numérique en constante évolution.

• Maîtriser les principes fondamentaux du social selling.
• Effectuer une recherche ciblée et pertinente dans un contexte digital.
• Développer des compétences pour créer et entretenir des relations professionnelles en ligne.
• Comprendre le rôle stratégique du partage de contenu dans le processus de vente sociale.

Les méthodes utilisées incluent un tutorat pédagogique en ligne, des exercices de mise en situation 
répétée, des tâches pratiques et des outils d'analyse. Les apports méthodologiques sont illustrés par des 
exemples, puis appliqués dans des situations réelles pour favoriser un apprentissage efficace.

Admission en 
continu.

• Statut salarié.e
• Demandeur 

d’emploi
• Eligible CPF

Entrée et sortie 
permanante

Contact :

contact@cifep.fr
04 80 81 98 30

CIFEP Chambéry
256 rue François Guise

73000 Chambéry

www.cifep.fr

PROGRAMME

13. VENTE MARKETING DIGITAL

CERTIFICATION
Le social selling pour les petites entreprises

• Introduction
• Aperçu du cours
• Définir la vente sociale
• Faire votre recherche
• Etablir des relations
• Partage de contenu
• Tirer parti de la technologie
• Mesurer les résultats
• Continuer à aller de l'avant

1 HEURE


