13. VENTE MARKETING DIGITAL

CERTIFICATION

Le social selling pour les petites entreprises

PRESENTATION & OBJECTIFS

Optimisez votre stratégie de vente en ligne grace a cette formation concrete et orientée résultats.
Explorez les étapes clés du social selling — de la recherche de prospects a la création de relations
durables, en passant par le partage de contenu pertinent.

Adaptez ces techniques a votre petite entreprise pour maximiser votre impact dans un environnement
numérique en constante évolution.

+ Maitriser les principes fondamentaux du social selling.

« Effectuer une recherche ciblée et pertinente dans un contexte digital.

+ Développer des compétences pour créer et entretenir des relations professionnelles en ligne.
« Comprendre le role stratégique du partage de contenu dans le processus de vente sociale.

METHODES

Les méthodes utilisées incluent un tutorat pédagogique en ligne, des exercices de mise en situation
répétée, des taches pratiques et des outils d'analyse. Les apports méthodologiques sontillustrés par des
exemples, puis appliqués dans des situations réelles pour favoriser un apprentissage efficace.

PROGRAMME

Introduction

Apercu du cours

Définir la vente sociale
Faire votre recherche
Etablir des relations
Partage de contenu

Tirer parti de la technologie
Mesurer les résultats
Continuer a aller de l'avant
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